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Forderprogramm , Kl meets vhb“: Angenommene Antrage (Runde 3)

Das Prasidium der Virtuellen Hochschule Bayern (vhb) hat auf der Grundlage der Empfehlungen der Pro-
grammkommission 14 Projekte zur Forderung im Rahmen der Sonderférderrunde ,, KI meets vhb: Experi-
mentelle Ansdtze in der Online-Lehre ermdglichen” angenommen. Damit werden in Runde 3 des
Sonderférderprogramms insgesamt zwo6lf CLASSIC vhb-Kurse und zwei OPEN vhb-Kurse liberarbeitet, mit

dem Ziel, in diesen Kursen Kl-Einsatzszenarien ergebnisoffen zu erproben.

1. CLASSIC vhb
Nr. | Titel der Lehrveranstaltung Hochschulen Ansprechpartnerin/ SWS | ECTS
Ansprechpartner
Ingenieurwissenschaften
1 | DMM - Datenverarbeitung und U ER-N; HAW Prof. Dr.-Ing. Sebastian 4 6

Analyse im Kontext von Fertigungs- |HO; HAW AN Miller
verfahren und Materialwissen-
schaften

2 | DMM - Data Acquisition, Proces- U ER-N; HAW Prof. Dr.-Ing. Sebastian 4 6
sing and Analysis in Manufacturing |HO; HAW AN Miller
Engineering and Material Science

3 | Nachhaltige Baukonstruktion HAW AN; TH Prof. Dr.-Ing. Haresh Vaidya 4 5
IN; TH WU-SW

Lehramt

4 | Einflihrung in die Mediendidaktik U M; U ER-N; U | Prof. Dr. Frank Fischer 4 6

(Grundlagenkurs) — Unterrichten R; UA; UPA
mit Medien in einer digitalisierten

Schule
Medizin
5 | Allgemeinmedizin — Teil 1 TUM; UM Prof. Dr. med. Antonius 2 2
Schneider
6 | Allgemeinmedizin — Teil 2 TUM; UM Prof. Dr. med. Antonius 2 2
Schneider
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Nr. | Titel der Lehrveranstaltung Hochschulen Ansprechpartnerin/ SWS | ECTS
Ansprechpartner
Rechtswissenschaft
7 | Online-Seminar zur Gutachten- und |U ER-N; U PA PD Dr. Martin Zwickel, 2 3
Klausurtechnik Prof. Dr. Bernd Mertens
Wirtschaftswissenschaften
8 | Vertriebsmanagement (unter be- OTH R; HAW Prof. Dr. Christian Dach 4 6
sonderer Beriicksichtigung der Di- |LA; U PA
gitalisierung des Vertriebs)
9 | Sales Management (including Digi- |OTH R; HAW Prof. Dr. Christian Dach 4 6
tization of Sales) LA; U PA
10 | Employer Branding und Onboar- TH DEG; U BW |Prof. Dr. Tobias Nickel 2 3
ding: Arbeitgebermarke und Perso- |M; TH RO;
nalbeschaffung fiir HR vom Start- HAW LA
up bis zum Konzern
11 | Industry X.0 and Supply Chain Ma- |U ER-N; OTH Prof. Dr.-Ing. Evi Hartmann 2 5
nagement AM-WEN; OTH
R; TH N; HAW
LA
12 | Business Economics OTH AM-WEN; |Prof. Dr. Dr. Qeis Kamran 4 5
TH DEG
2. OPEN vhb
Nr. | Titel der Lehrveranstaltung Hochschulen Ansprechpartnerin/
Ansprechpartner
1 | Personal growth in work, education |U ER-N; HAW Prof. Dr. Klaus Moser
and life: The ,Motivation Improve- |HO; U WU
ment Course”
2 | Principles of Fintech Business Mo- |TH N; HAW LA |Prof. Dr. Matthias Fischer
dels
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